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Wstep

Dziekujemy za zainteresowanie na-
szym modelem franczyzowym i
Za poswiecenie czasu na zapozna-
nie sie z tym katalogiem. Cieszy-
my sie, ze rozwazasz mozliwosc
wspotpracy z LUCART i doceniamy

Twoja chec¢ poznania naszej oferty.

Wierzymy, ze w tym katalogu znaj-
dziesz informacje, ktore pomoga Ci
lepiej zrozumiec nasz sposdb dziata-
nia i dlaczego tak wielu przedsiebior-
cow wybrato wtasnie nas jako partne-
ra.Staralismy sie zawrzec tu kluczowe
aspekty naszejwspotpracy, abys mogt
W petni ocenié¢, czy nasze podejscie

odpowiada Twoim oczekiwaniom.

Zachecamy do dalszej lektury, ma-
jac nadzigje,
Ciebie
cyzji,
Toba

ze bedzie ona dla
inspiracja do podjecia de-
ktéra moze otworzy¢ przed

nowe mozliwosci rozwoju.
Dziekuje za poswiecony czas i zaufa-

nie.

tukasz KtosowsKi
Wspotzatozyciel LUCART
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Na poczatku dziatalnosci niejednokrotnie zada-
watem sobie pytanie czy podejmowanie takie-
go ryzyka ma sens. Teraz boje sie zadac sobie
pytanie co by byto gdybym nie zaryzykowat.

t ukasz KtosowskKi
Wspotzatozyciel



Rozpoczelismy nasza dziatalnos¢
w 2007 roku, wkraczajgc na rynek mo-
toryzacyjny jako importer akcesoriow
samochodowych. Poczatkowe lata nie
byty tatwe - rynek byt wymagajacy
abranzabardzodynamiczniesierozwijata.
Mimo to, nieustannie sledziliSmy zmiany i
dazylismy do doskonalenia naszej oferty.
W 2008 roku wyspecjalizowalismy sie w
imporcie srodkow smarnych. Byta to de-
cyzja, ktora zdefiniowata naszg przysztosc.

W poczatkowym okresie dziatalno-
sci mierzyliSmy sie z wieloma wy-
zwaniami.  Importowanie  produktow
z zagranicy wigzato sie z ryzykiem i nie-
pewnoscig, szczegolnie w kontekscie
zmieniajgcych sie przepisow celnych i
fluktuacji walutowych. Jednak dzieki de-
terminacji 1 sprawnemu reagowaniu na
zmieniajgce sie warunki rynkowe, zawsze
udawato nam sie wyjs¢ z trudnych sytu-
acji obronna reka.

Kolejnym kluczowym momentem
w naszej historii byta decyzja o roz-
woju sieci sprzedazy detalicznej oraz
system franczyzowy. Nasza dtugofa-
lowa strategia opierata sie na rozbu-
dowie standw magazynowych i opty-
malizacji procesow zakupowych, co
pozwalato nam unikng¢ opodznien
w dostawach i zapewni¢ klientom oraz
franczyzobiorcom stabilnos¢ dostep-
nego asortymentu. Rozwdj sieci deta-
licznej na Slasku, ktéra obecnie obej-
muje 14 oddziatow z planami dalszej
ekspansji, jest dowodem na to, ze potra-
fimy skutecznie realizowac¢ nasze cele.

Prawdziwym sprawdzianem dla nas
byt czas globalnej pandemii. Wiele firm
zmagato sie wowczas z problemami,
ale my dostrzeglismy w tym okresie
szanse. Dzieki atrakcyjnym cenom i du-
zymi stanami magazynowymi, nie tyl-
ko utrzymalismy sie na rynku, ale takze
przyciggnelismy nowych klientow.

Dzis LUCART to silna i stabilna marka,
znana z niezawodnosci i jakosci ofero-
wanych produktéw. Dostarczamy nasze
towary do kilkuset klientéw w Polsce i kil-

kudziesieciu za granicg, a nasza pozycja na
rynku stale rosnie. Udowodnilismy, ze nawet
w obliczu trudnosci, dzieki przemyslanym
decyzjom i szybkiemu dziataniu, mozna
nie tylko przetrwac, ale i osiggnac sukces.

Nieustannie dgzymy do rozszerzania na-
szej oferty w sposoéb przemyslany, kon-
centrujgc sie na wyselekcjonowanym
asortymencie generujgcym odpowiedni
zysk. Dzieki temu jestesmy gotowi na dal-
szy rozwdj i otwarcie sieci kilkudziesieciu
punktéw franczyzowych, co umocni naszg
pozycje na rynku detalicznym w Polsce.

LUCART - od matego importera akceso-
riow samochodowych do lidera w branzy
motoryzacyjnej. Nasza historia pokazu-
je. ze dzieki determinacji, innowacyjnosci i
odwadze w podejmowaniu decyzji, mozna
0siggnac sukces na kazdym etapie rozwoju
firmy.




WIZJA NA PRZYSZLOSC

Od 2007 roku LUCART nieustan-
nie umacnia swojg pozycje na rynku
motoryzacyjnym, rozpoczynajgc
jako importer akcesoriow samo-
chodowych, nastepnie koncentrujac
sie na imporcie srodkow smarnych.
Dzieki naszemu bogatemu doswiad-
czeniu i dogtebnej znajomosci rynku,
potrafimy oferowac¢ produkty, ktore
nie tylko odpowiadajg na potrzeby
klientow, ale takze generujg wysokie
marze, co czyni wspotprace z nami
optacalng i perspektywiczna.

Jako franczyzobiorca LUCART, zy-
skasz dostep do sprawdzonych
metod zarzadzania asortymen-
tem, ktore pozwolg Ci maksymali-
zowac zyski i minimalizowac¢ kosz-
ty operacyjne. Nasze produkty
pochodzg z zaufanych zagranicz-
nych i lokalnych zrédet, co pozwala
uzyska¢ przewage cenowg na ryn-
ku bez kompromiséw na jakosci.

Od samego poczatku naszej dzia-
talnosci, priorytetem jest sprzedaz
hurtowa, a nasze doswiadczenie w
logistyce i optymalizacji stanéw ma-
gazynowych pozwala na realizacje
zamowien bez opoznien, co zapew-
nia ptynnos¢ sprzedazy i petng sa-
tysfakcje klientow.

Jednak nasza wizja siega dalej. Wi-
dzimy LUCART jako ogolnopolska
sie¢ sprzedazy, ktéra dostarcza naj-
wyzszej jakosci srodki smarne, akce-
soria oraz czesci samochodowe do
kazdego zakatka kraju.

Juz teraz posiadamy 14 oddziatow w
catej Polsce, a w najblizszym czasie
planujemy otwarcie kolejnych. Nasz
cel jest jasny — chcemy stworzyc
sie¢ kilkudziesieciu punktow w catej
Polsce, ktore bedg liderami na swo-
ich lokalnych rynkach, zaopatrujac
klientow w produkty, ktore znane s z

doskonatej jakosci i konkurencyjnych
cen.

Przytaczajac sie do nas jako franczy-
zobiorca, nie tylko stajesz sie czescig
dynamicznie rozwijajgcej sie marki,
ale takze zyskujesz silnego partnera,
ktory wspiera Cie na kazdym etapie —
od zaopatrzenia po marketing.

W czasach gospodarczej niepewno-
$ci, nasza oferta stanowi idealne roz-
wigzanie dla klientow szukajgcych
oszczednosci, a Ty, dzieki wspotpra-
cy z nami, bedziesz mogt skutecznie
odpowiadac na te potrzeby.

Nie przegap swojej szansy na sukces.
Dotacz do sieci LUCART i wspolnie z
nami realizuj plan ekspansji na catg
Polske. Dzieki naszemu wsparciu,
sprawdzonej metodzie zarzadzania
oraz atrakcyjnej ofercie, bedziesz w
stanie zbudowac stabilny i dochodo-
wy biznes, ktory przetrwa nawet naj-
trudniejsze czasy. Razem mozemy
osiggngc¢ wiecej — teraz jest najlep-
szy moment, by stac sie czescig na-
szej historii sukcesu.

Osobiscie, jako franczyzodawca
wierze, ze moim obowigzkiem jest
dotozyc wszelkich staran aby fran-
czobiorca osiggngt sukces.

tukasz Ktosowski
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ROZWOJ RYNKU

—~————
539 554

Liczba zarejestrowanych pojazdow w
Polsce w 2023r.
+X% wzgledem 2022 roku.

—~————
27 350 000

Liczba wszystkich zarejestrowanych
pojazdéw w Polsce na koniec 2023
roku.

—~——g—
8537 km

Tyle kilometrow rocznie pokonuje
statystyczny polak.

—~———
365 dni

Wedtug zalecen producentow samo-
chodéw, wymiana filtrow oraz oleju
powinna nasetepowac co roku lub co
15 tysiecy przejechanych kilometrow.

Najtrudniejsza sztuka w biznesie
jestzrozumienie kim jest Twéj klient.

W przypadku filtréw, akumulatorow,
ptynéw eksploatacyjnych oraz chemi
motoryzacyjnej, kazdy z tych samo-
chodéw jest potencjalnym ,klientem”
sieci sprzedazowej Lucart.

Rosngca swiadomos¢ spoteczna w
dziedzinie motoryzacyjnej pozwala na
generowanie wiekszych zyskow, wraz
z zwiekszajgcg sie liczbg pojazdéw na
polskim rynku

Wymiana filtréw, olejéw i ptynow eks-
ploatacyjnych jest zalecana przynaj-
mniej raz w roku, a w wielu przypad-
kach nawet czesciej, w zaleznosci od
intensywnosci uzytkowania. Takie re-
gularne potrzeby gwarantujg staty po-
pyt na nasz asortyment, co czyni go
wyjatkowo stabilnym.

Dzieki tej regularnej wymianie, uzyt-
kownicy mogag zapewni¢ dtugotrwatg
sprawnosc¢ oraz bezpieczenstwo swo-
ich pojazdow, co dodatkowo motywuje
ich do zakupu.



FRANCZYZA

Franczyza to model biznesowy, ktory
umozliwia szybkie i efektywne wejscie
na rynek poprzez korzystanie z gotowej,
sprawdzonej struktury operacyjnej i mar-
ketingowej istniejgcej marki.

Dla  przedsiebiorcow, ktérzy  chca

unikng¢ ryzyka zwigzanego z budo-
waniem biznesu od podstaw, fran-
czyza oferuje ogromne utatwienia.

Decydujac sie na wspotprace z nami, zy-
skujesz dostep do sprawdzonego know-
-how, szerokiego wsparcia szkoleniowe-
go i marketingowego, a takze do wysokiej
jakosci asortymentu, ktory juz teraz cie-
szy sie duzym uznaniem na rynku.

Nasza franczyza to doskonata okazja, by
rozpoczg¢ lub rozwingc¢ dziatalnos¢ bez
koniecznosci budowania wszystkiego od
podstaw. Dzieki naszej strukturze ope-
racyjnej 1 marketingowej o0szczedzasz
czas 1 zmniejszasz ryzyko zwigzane z
wejsciem na rynek. Co wiecej, oferuje-
my takze wsparcie na kazdym etapie, od
otwarcia punktu, przez codzienne ope-
racje, az po dtugofalowe plany rozwoju.

Nasza wizja przysztosci zaktada dyna-
miczng ekspansje na terenie catej Pol-
ski, co oznacza, ze jako franczyzobiorca
bedziesz czescig rosngcej sieci z coraz
wiekszym potencjatem rynkowym. Sko-
rzystanie z naszej franczyzy to inwe-
stycja w sprawdzony model, ktory nie
tylko minimalizuje ryzyko, ale takze
maksymalizuje potencjalne zyski dzie-
ki optymalizacji zarzgdzania asorty-
mentem 1 wsparciu marketingowemu.

Nasze wieloletnie doswiadczenie pozwo-
lto nam na wypracowanie wyjgtkowo

korzystnych warunkow wspotpracy z do-
stawcami, co stanowi kluczowy element
naszej oferty franczyzowej.

Dzieki wieloletnim relacjom biznesowym
z licznymi producentami i dystrybutora-
mi, jesteSmy w stanie zapewni¢ naszym
franczyzobiorcom dostep do asorty-
mentu w cenach, ktore sg nieosiggalne
dla indywidualnych przedsiebiorcow.

Wybierajagc naszg franczyze, zysku-
jesz  bezposredni dostep do sieci
sprawdzonych dostawcow, ktorzy ofe-
rujg nam produkty po cenach hur-
towych. To pozwala na osiggniecie
wysokich marz przy zachowaniu konku-
rencyjnych cen dla klientow koncowych.
Dzieki temu Twoj biznes ma realng szanse
na sukces finansowy od samego poczgtku.

Nasza sita negocjacyjna oraz staty rozwoj
oferty pozwala nam nieustannie opty-
malizowac koszty zakupu, co bezposred-
nio przektada sie na rentownos¢ Twojego
punktu.

Oferujgc naszym franczyzobiorcom takie
warunki, dajemy im pewnos¢, ze moga
konkurowa¢ na rynku z najwiekszymi
graczami, nie rezygnujac przy tym z wy-
sokiej jakosci oferowanych produktow.

Podjecie wspotpracy z nami to nie tylko
mozliwos¢ korzystania z wypracowanych
przez lata cen, ale takze gwarancja stabil-
nosci i przewagi konkurencyjnej na trud-
nym i zmiennym rynku.




7 ZALET NASZEGO SYSTEMU FRANCZYZOWEGO

SPRAWDZONY MODEL BIZNESOWY
Nasza franczyza opiera sie na modelu biznesowym, ktory zostat wielokrotnie przetestowany i udo-
skonalony. Dzieki temu masz pewnos¢, ze wchodzisz w system, ktory dziata i generuje zyski.

KORZYSTNE WARUNKI ZAKUPOWE

Dzieki naszym dtugoletnim relacjom z dostawcami mozemy zaoferowac Ci produkty w cenach,
ktore sg trudno osiggalne dla indywidualnych przedsiebiorcow. To przektada sie na wyzsze marze i
wiekszg konkurencyjnosc¢ na rynku. Dodatkowo posiadamy rowniez pokazna liste produktow wta-
snych, ktore z sukcesem wprowadzilismy na rynek. Oznacza to, ze nasi partnerzy beda mieli mozi-
wosc¢ sprzedawania produktow, ktorych nikt spoza sieci nie ma prawa otrzymac. Dzieki doskonatej
cenie i jakosci produkty maja ogromny potencjat zarobkowy.

WSPARCIE NA KAZDYM ETAPIE

Od momentu decyzji o przystgpieniu do franczyzy, przez proces otwarcia punktu, az po codzienne
zarzgdzanie — mozesz liczy¢ na petne wsparcie z naszej strony. Oferujemy szkolenia, pomoc w re-
krutacji, a takze wsparcie marketingowe, abys mogt skoncentrowac sie na rozwijaniu swojego bizne-
su.

ROZPOZNAWALNA MARKA
Operowanie pod szyldem znanej i szanowanej marki daje Ci przewage na rynku juz od pierwszego
dnia. Nasi klienci darzg nas zaufaniem, co znacznie utatwia przyciggniecie nowych klientow.

ELASTYCZNY ROZWOJ

Nasza wizja obejmuje ekspansje na terenie catej Polski, co oznacza, ze bedziesz czescig rosnacej
sieci z ogromnym potencjatem rozwoju. Mozliwos¢ otwierania kolejnych punktow patronackich daje
Ci szanse na dalszg ekspansje i zwiekszenie dochodow.

MINIMALIZACJA RYZYKA

Dzieki wsparciu franczyzodawcy, ryzyko zwigzane z prowadzeniem wtasnej dziatalnosci jest zna-
czgco mniejsze. Otrzymujesz nie tylko know-how, ale rowniez dostep do sprawdzonych dostawcow,
systemow operacyjnych i strategii marketingowych, ktore minimalizujg ryzyko niepowodzenia.

OPTYMALIZACJA ASORTYMENTU

Nasze doswiadczenie w zarzgdzaniu asortymentem pozwala na efektywne dopasowanie oferty do
potrzeb lokalnego rynku, co z kolei maksymalizuje zyski i minimalizuje niepotrzebne koszty zwig-
zane z niesprzedanym towarem.



EKSPANSJA

Nasza ekspansja rozpoczeta sie w 2013 roku,
kiedy to podjelismy decyzje o testowaniu wta-
snego modelu biznesowego w naszych oddzia-
tach. Przez kolejne lata skupilismy sie na opty-
malizacji wszystkich procesow, testujgc rozne
strategie i metody zarzgdzania, aby dopraco-
wac kazdy element prowadzenia dziatalnosci.

Poczatkowo nasza dziatalnos¢ koncentrowata
sie na Slasku, gdzie uruchomiliémy osiem od-
dziatow, ktore staty sie poligonem doswiadczal-
nym dla naszego modelu franczyzowego. Dzieki
temu mielismy mozliwos¢ doktadnego zbadania
potrzeb rynku, zrozumienia wyzwan, z jakimi
mogg sie spotkac nasi przyszli franczyzobior-
Ccy, oraz opracowania skutecznych rozwigzan.

Ten okres intensywnego testowania pozwo-
lit nam na stworzenie gotowego i sprawdzone-
go modelu biznesowego, ktory minimalizuje
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ryzyko niepowodzenia i maksymalizuje zyski.
Nasz model jest nie tylko efektywny, ale réw-
niez elastyczny, co pozwala na jego tatwg ada-
ptacje do lokalnych warunkéw rynkowych.

Po zakonczeniu fazy testowej i osiggnieciu pet-
nej satysfakcji z wynikéw, zdecydowalismy sie
na dalszg ekspansje. Naszym celem jest zbudo-
wanie silnej sieci franczyzowej na terenie catej
Polski, ktora bedzie opierac sie na tych samych,
sprawdzonych fundamentach, ktore z sukcesem
wdrozylismy w naszych witasnych oddziatach.

Dzieki temu, wybierajgc nasza franczyze, otrzy-
mujesz dostep do modelu biznesowego, ktory
zostat doktadnie przetestowany i zoptymalizo-
wany, aby zapewni¢ Ci jak najwiekszg szanse na
sukces. Nasze doswiadczenie i wiedza stanowig
solidng podstawe, na ktorej mozesz budowacd
swojg wtasng, dochodowg dziatalnosc.




REGIONALIZACIJA

Nie jestedmy w stanie sami otworzy¢ kil-
kudziesieciu oddziatow w catej Polsce.
Naszag gtowng sitg jest koncentracja na za-
kupach — dostarczamy najwyzszej jakosci
towar w najlepszych mozliwych cenach,
co wymaga od nas petnego zaangazowa-
nia. Dynamiczne kursy walut, zmieniajgce
sie promocje na roznych rynkach miedzy-
narodowych oraz nieustanne badanie lo-
kalnych potrzeb to wyzwania, ktore po-
chtaniajg niemal caty nasz czas i zasoby.

Chcac zdoby¢ znaczacag czes¢ polskiego
rynku detalicznego, musimy rozbudowy-
wac sie¢ naszych placowek. Nasze do-
sSwiadczenie pokazuje, ze az 80% Kklien-
tow wybiera zakupy w pobliskim punkcie
sprzedazy. Oznacza to, ze mieszkancy po-
szczegolnych regiondéw beda szukac pro-
duktéw blisko swojego miejsca zamiesz-
kania, zwracajgc uwage na cene i jakosc.

Dzieki systematycznej pracy nad budowag
wizerunku, nasza marka jest postrzegana
jako solidna i godna zaufania. Naszym ce-
lem jest otworzy¢ kilkadziesigt punktow
franczyzowych w strategicznych lokaliza-
cjach, ktore zapewnig brak wewnetrznej
konkurencji w ramach naszej sieci.

Chcemy zapewni¢ naszym franczyzobior-
com nie tylko sukces, ale réwniez ochrone
przed zbedng konkurencjg na swoim tere-
nie.

Dlatego wprowadzilismy zasade regiona-
lizacji, ktéra ogranicza liczbe dostepnych
miejsc na dany obszar.

Stawiamy na jakos¢, a nie ilos¢ - dlate-
go w kazdym miescie bedzie tylko jeden
przedstawiciel naszej marki. To unikalne
podejscie pozwala na petne wykorzystanie
potencjatu rynku bez ryzyka, ze nasz fran-
czyzobiorca bedzie musiat konkurowac z
innym punktem pod tym samym szyldem.

W ramach przyznanego przedstawiciel-
stwa nie ograniczamy jednak mozliwo-
sci rozwoju. Jesli nasz partner dostrze-
ze potencjat, nic nie stoi na przeszkodzie,
aby otworzyt wiecej punktéw na swo-
im terenie, maksymalizujgc swoje zyski.

Jednak liczba miejsc jest ograniczona i
kto pierwszy, ten lepszy. Niewykorzystana
szansa moze trafi¢ w rece innego przedsie-
biorcy, ktory zajmie Twoje miejsce na lokal-
nym rynku.

+ Mystowice
* Tychy
 Bytom

« Dabrowa Gornicza
« Rybnik

e Gliwice

+ Katowice

« Oswiecim
+ Opole

e Raciborz

e Szczecin
 Bydgoszcz
e Rzeszow

« Tarnowskie Gory
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WAR

PREMIUM

Dla osob pragngcych dotgczy¢ do naszej
sieci przygotowalismy wyjatkowy pakiet
Premium — jedno z najlepszych rozwigzan
dostepnych na rynku. Nasza oferta Pre-
mium obejmuje peten zakres produktow,
ktore posiadamy. Zakup tej licencji spra-
wia, ze stajg sie Panstwo integralng cze-
$cig rodziny LucArt, co wigze sie z petnym
wsparciem marketingowym i technicznym.

Co wiecej, jesli w naszej ofercie poja-
wig sie nowe marki, licencja Premium za-
pewnia bezptatne dodanie ich do sprze-
dazy. Oznacza to, ze zyskujg Panstwo
dostep do petnych dziatan reklamowych
catej firmy, co skutkuje wiekszg widocz-
noscig i lepszymi wynikami sprzedazy.

Dotgczajgc do nas, inwestujg Panstwo w
sukces i przysztos¢. Zapewniamy nie tylko
produkty, ale takze kompleksowe wsparcie,
ktore pomoze w petni wykorzysta¢ poten-
cjat naszej oferty.

4999 EUR
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Pakiet Standard, ktory stanowi podstawowg
wersje naszej oferty. Pakiet ten obejmuje
wybrane produkty z naszejoferty, jednak nie
zapewnia dostepu do catego asortymentu.

Zakup Pakietu Standard zapewnia dostep
do podstawowego wsparcia techniczne-
go, ale nie obejmuje petnej obstugi mar-
ketingowej. W przypadku dodania no-
wych marek do naszej oferty, dodatkowe
koszty zwigzane z ich wprowadzeniem do
sprzedazy beda ponoszone przez klienta.

Pakiet Standard nie zapewnia rowniez do-
stepu do dziatan reklamowych catej firmy,
co moze ograniczy¢ widocznosc i efektyw-
nos¢ sprzedazy. To rozwigzanie moze byc¢
odpowiednie dla tych, ktorzy szukajg je-
dynie podstawowej wspotpracy, jednak dla
petnego wsparcia i maksymalnych korzysci,
Pakiet Premium pozostaje najlepszym wy-
borem.
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